
Максимизация 
стоимости компании: 

инструменты, пути, кейсы 



Привлечение долгового финансирования или инвестиций в собственный 
капитал может значительно увеличить стоимость Компании 

Инструменты максимизации стоимости

BUSINESS



Тип инструмента может зависеть от корпоративной стадии компании и 
целей, на достижение которых необходим дополнительный капитал

Инструменты максимизации стоимости





















 





Привлечение инвестиций































Как итог привлечения финанс. от PE фондов и серии приобретений, 
стоимость EPAM возросла с 39 млн USD в 2005г. до 11.4 млрд в дек. 2019

Привлечение инвестиций: случай EPAM





















































Корпоративное управление



Оценка стоимости бизнеса



В отдельных случаях возможно повышение цены покупки компании 
благодаря выплате стратегической премии

Оценка стоимости бизнеса



Orexim, как показательный пример создания добавленной стоимости 
финансовым советником
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Orexim: Case study



Orexim: Привлечение долгового финансирования













Orexim: Привлечение долгового финансирования

Фактический таймлайн проекта



В работе над проектом, мы столкнулись со следующими сложностями и 
сдерживающими факторами:

Orexim: Привлечение долгового финансирования



Orexim: Привлечение инвестиций от стратега



Orexim: Привлечение инвестиций от стратега

Фактический таймлайн проекта



Ключевые цифры проекта

Orexim: Привлечение инвестиций от стратега



В работе над проектом, мы столкнулись со следующими сложностями и 
сдерживающими факторами:

Orexim: Привлечение инвестиций от стратега



Ключевые факторы для успешной реализации проектов

Основные выводы по результатам проекта 



По итогам проекта удалось вынести уроки которые позволять быть еще 
более полезными для новых клиентов 

Основные выводы по результатам проекта 

1
К сделке нужно готовиться 
заблаговременно 

Тот, кто помогает, 
получает больше 
баллов

2

Помоги решить одну 
проблему и тебя пригласят на 
решение других

3

Заработайте репутацию и она 
будет работать на вас4

Лучше журавль в небе, 
чем синица в руках5

Знай меру потаканиям 
Клиенту / Инвестору

6

Обязательства по 
контрактам – святое9

Не все конференции 
бесполезны7

Качественно запланировать не 
значит на половину сделать8

Знай юриста в лицо10


